
対　　象	 リーダーを目指す人、年齢性別学歴不問、要情熱【定員 30 名限定・先着順】
	 ※期中の参加や途中で参加者を代えることはご遠慮願います。※申込み者がどうしても出席できない場合のみ、代理の方の出席を認めます。

日　　時	 2013 年７月～ 2013 年 12 月まで、全３回 (1 回…2日間連続）にわたり開催

場　　所	 東京近郊を予定

参		加		費	 受講料　￥120,000 円／名（消費税込）※宿泊料、食事代、お茶代、懇親会費などは、含まれていません。	
申		込		み	 お申込み書をファックスの上、受講料をお振込みください。
	 三井住友銀行　中央支店　（普）1707003　株式会社クラブビジネスジャパン	
	 ※ご入金後の返金については、ご対応できません。あらかじめご了承ください。

スケジュール詳細については以下『フィットネスビジネス』ホームページをご覧ください。

http://www.fitnessclub.jp/business/

中嶋経営塾  第四期生募集！
フィットネスビジネスに必要な全分野を体系化し、各分野のスペシャリストが
カバー。史上最高のフィットネスビジネススクールです。
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主催・企画　株式会社クラブビジネスジャパン　 塾長・監修　中嶋良一氏

中
嶋
良
一
氏

かつて実践を通してフィットネスビジネスの成功の方程式を生み出し、今日成功しているいく
つものフィットネスクラブの成長に貢献した伝説のコンサルタント、中嶋良一氏。その中嶋氏
の部下や仲間たちが講師となり、中嶋氏の意思をついで業界に将来有為な人物を生み出そ
うと開講したのがこの中嶋経営塾。これからの業界を牽引しようという熱き志をもつ人物の
参加を広く歓迎します。
※受講料は、志半ばでパーキンソン病にかかり、引退を余儀なくされた中嶋良一氏の治療費に当てられます。

◎ 中嶋経営塾のメリット

◎講義

◎ お問い合わせ・お申し込み

フィットネスビジネスのプロフェッショナルになるための基本要素が網羅的かつ効率的に、廉価で学べます。特
に、運営面の実践的、具体的ノウハウについての講義が充実しています。

各講座は、それぞれの分野において、業界で最も実績のある経営者が担当します。成功に欠かせない最重要ポイ
ントがつかめ、これから進むべき方向性を明らかにできます。モチベーションも高められることでしょう。

参加者同士が気づきを共有したり、講師に質問したり、レポートを書いたりすることによって、学びを深めるこ
とができます。最終日には、グループワークによるケーススタディも行います。

講義と懇親会を通して築かれる参加者や講師とのネットワークは、生涯の財産になります。

所属する企業の規模が大きいか小さいか、社会人か学生か、あるいは総合クラブを展開する経営者になろうとし
ているか単体施設の経営者になろうとしているかといったことにかかわらず、将来フィットネスビジネスにおい
て身を立てようとしている心熱き人物を、広く歓迎します。
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株式会社クラブビジネスジャパン フィットネスビジネス編集部
Tel.03-5459-2841        E-mail：fb.customer@fitnessclub.jpFax.03-3770-8744

中嶋経営塾　お申し込み書

貴社名 クラブ名

ご住所〒

Tel.

1

2

Fax.

役職

役職

 懇親会　　　参加　　・　　不参加

 懇親会　　　参加　　・　　不参加

E-mail.

受講者名

※後日詳細のご連絡をいたしますので、お電話番号とEメールアドレス（または FAX 番号）をはっきりとご記入ください。3名以上のお申し込みの場合はコピーしてご使用ください。

「立地・施設・料金」、「駅前・大型・
エコノミー」といったこの事業を
成立させる数々の方程式を生み出
し、際立った業績をあげるととも
に、現在当業界で活躍している有
為な人材を多数輩出。しかしなが
ら、2000 年代に入りすぐパーキ
ンソン病を発症し、志半ばで引退
を余儀なくされる。だが、かつて
の部下、関係者の力も借りて、不
屈の精神で、業界の将来を担う若
手の教育に心血を注ぎ続ける。

「日本のフィットネスクラブの現状と課題」（『フィットネスビジネス』編集長　古屋武範）・「世界のフィットネス業界のトレンド」（『月刊ネクス
ト』編集長　岩井智子）・「マーケットリサーチ」（ヒカリ　山下恭正）・「施設開発」（ハイパーフィットネス　亀田政幸）・「リ・マーケティング
による既存店再生計画」（ティップネス　小宮克巳）・「空間設計と品質の維持」（文教センター　中村良明）・「キャリアビジョン」（ルネサンス　
望月美佐緒）・「中小・ベンチャー企業における人材育成と運営手法」（FiNC　溝口勇児）・「クレーム対応」（ミズ・アビリティ　江本紀代美）・「プ
ログラムと指導」（コザックススポーツ　五十苅知博）・「プロモーションとセールス」（感動セールスサポート　林　佳範）・「マーケティングと
マネジメント」（ハクヨプロデュースシステム　笠原盛泰）・「財務・会計とマネジメント」（プライム・コミュニケーションズ＆コンサルティン
グ　小笠原千明）・「起業と成長」（ルネサンス　斎藤敏一）・「ケーススタディ　店舗マネジメント」（フィットネスビズ　遠藤一佳）　

※役職・敬称略　※講義内容と講師は変更になる場合がございます。悪しからずご了承ください。


